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A Confianca e a Forca da Uniao”

Simplicidade, qualidade, profissionalismo e coragem de realizar
definem a nova postura de nossa MINASUL na busca constante
de trabalhar para atender da melhor forma as necessidades dos
cooperados.

Esta postura pode ser percebida nas varias mudancas e iniciati-
vas implantadas no Ultimo ano, bem como varias outras ainda
€m execucao.

A resposta rapida dos cooperados através da participacao
macica na utilizagdo dos “Produtos e Servicos” da MINASUL
demonstra de forma inequivoca a cumplicidade das partes.
Esta cumplicidade se alicerca na confianca mutua.

A confianca é o alicerce basico para toda e qualquer tipo de

arceria ou uniao entre pessoas e organizacdes na busca do
Eem comum. A unido saudavel gera novas possibilidades, po-
tencializa resultados através das melhores praticas e do com-
partilhamento das habilidades individuais dos participantes
dessa Uniao.

Podemos afirmar seguramente que a confianca e a forca da
Unido entre Cooperado e Cooperativa € o pilar que sustenta
uma evolucao concreta para a Unido entre Cooperativas, viabili-
zando assim, nossa caminhada para um futuro muito mais
seguro e de resultados grandiosos para todos.

Assim, ja podemos hoje relatar a solida experiéncia de uma bela
e prospera adesdo natural a nossa iniciativa de Intercooperacgao,
ou seja, ja somos oito Cooperativas trabalhando juntas em di-
versas acoes, aproveitando das habilidades especiais de cada
uma e assim gerando beneficios mituos. As sequintes coopera-
tivas iniciaram essa pratica pioneira: MINASUL, COPERCAFEM,
COOPASV, COCATREL, COOPERVASS, COCARIVE, COO-
PERRITA E COOPERBOM.

Vamos seguir de bragos abertos, consolidando cada vez mais
essas parcerias e aumentando o nimero de Cooperativas no
time!

No atual cenério Global, onde prevalecem a inquietacao, incer-
tezas e questionamentos de todas as estruturas de poder (Go-
vernos, Religiao, Entidades de Classe, etc) o Cooperativismo &,
talvez, a Unica forma de organizacao que tem os mesmos princi-
pios, valores e a mesma doutrina em todo o mundo, em qual-
quer pais ou cultura, ou seja, busca o bem comum dos Coope-
rados seguindo uma doutrina de integridade, competitividade
saudavel e capacidade de “melhorar a vida dos Cooperados” e
da sociedade em geral.

8 Vamos juntos cumprir nossa missao!

A Diretoria.
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Minasul recebe préemio da Belgo
por destaque em vendas

Destaque
de Vendas 2016

Belgo Cercas Rurais

E com grande satisfacao que a Belgo Bekaert Arames homenageia a

MINASUL

pela cooperagao, profissionalismo, competéncia e desempenho
nas vendas em 2016.

A Minasul, pelo segundo ano consecutivo, recebeu da
empresa Belgo Bekaert Arames Ltda (BBA) o prémio
“Destaque de Vendas - Belgo Cercas Rurais”. Das Coo-
perativas elegiveis ao prémio, somente a Minasul e a
Coopervass — Cooperativa Agropecuéria do Vale do Sa-
pucai conquistaram o reconhecimento, que faz parte
do Projeto Nacional Cercas Rurais, voltado exclusiva-
mente as cooperativas parceiras que recebem além de
um tratamento diferenciado em vendas com condicoes
diferenciadas, assisténcia técnica e treinamento dos
vendedores. Este programa Belgo passou a ser chama-
do recentemente de Projeto Cooperaco.

“A Minasul acredita que a geracdo de demanda no
campo, foi um dos motivos de termos atingido a meta
junto a Belgo. Nosso portfélio de servigos e, principal-
mente de produtos, é adequado as necessidades do
produtor rural e, com isso, todo mundo é beneficiado”,
comentou a coordenacao comercial da Minasul.

PRE REQUISITO PARA PARTICIPACAO NO PREMIO:
Para estar elegivel ao prémio, a Cooperativa precisa ter
um volume mensal de vendas superior a seis toneladas.
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UMA DECADA FAZENDO A DIFERENGA
NA HISTORIA DO CAFE BRASILEIRO

A semente plantada pela NUCOFFEE na cafeicultura brasileira
esta completando 10 anos, crescendo e levando tecnologia,
Senvicos e reconhecimento a varios produtores.
Junte-se a nés nessa comemoragao!



Valores dos cafés premiados
no Concurso Qualidade

Minasul de Café

ultrapassam R$ 500 mil

Os 30 cooperados Minasul premiados no 24° Concurso Qualidade
Minasul de Café, juntos, alcancaram o montante de R$ 550.902,21
por 568 sacas de 60 kg cada, com PTAX a R$ 3,39. Os melhores cafés
da categoria Natural do 24° Concurso foram vendidos no

valor maximo de R$ 1.520,17 e o menor por R$ 802,60. Foram 20 pro-
dutores com a média de pontos 86,56, e as 358 sacas alcancaram no
leilzo o valor de R$ 365.835,89.

Ja na categoria Cereja Descascada, os 10 produtores obtiveram pelas
210 sacas o volume de R$ 185.066,32, com os valores entre R$

1.2016,27 e R$ 802,60 cada saca. A média da pontuagao foi de 85,74.

A 24° Edicao do Concurso Qualidade Minasul de Café foi uma realiza-
3o da Minasul com apoio da Nutrade Comércio e Exportagao (Nuco-
ee Syngenta) e 6rgaos ligados ao Conselho Municipal de Café. Reali-

zada desde 1993, o objetivo principal é promover a qualidade do café

dos cooperados Minasul junto aos mercados nacional e internacional.

Os cafés sao avaliados por comissdo composta de Q Graders que

seguem o protocolo da SCAA - Specialty Coffee Association of Ame-

rica, a Associacao Americana de Cafés Especiais.

Cereja Descascado Natural
5° COLOCADO - 85,70 5° COLOCADO - 87,50
Helder Chagas Reis Adelino R. B. Semboloni

Fazenda Campo de Aviacao
Carmo da Cachoeira / Suﬁie Minas

4° COLOCADO - 85,85

Renato Pita Maciel de Moura
Fazenda Trapia

Baependi / Mantiqueira de Minas

3° COLOCADO - 86,05
Alvaro Mendes de Resende
Fazenda Gerico

Varginha / Sul de Minas

2° COLOCADO - 86,85
Leonardo Toledo de Resende
Fazenda Lage

Varginha / Sul de Minas

1° COLOCADO - 88,70

Paulo Roberto Rocha Braga
Fazenda Serra Verde Roseta
Baependi / Mantiqueira de Minas

Fazenda dos Tachos
Varginha / Sul de Minas

4° COLOCADO -87,70
Hudson Salvador Vilela
Fazenda Colina
Luminarias

3° COLOCADO - 87,90
Jarbas Cleto Lopes

Sitio Bela Vista

Sao Gongalo do Sapucai

2° COLOCADO - 88,90
Leila do Carmo Lemes
Sitio da Serra
Cambugquira

1° COLOCADO - 90,20

Evandro Passos Clementino

Sitio Boa Vista
Cambuquira
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Cooperados Minasul

conquistam o 26°

Prémio Ernesto llly

GRUPO CBI AGROPECUARIA E CAMPEAO
NA CATEGORIA NACIONAL

Mais dois cooperados Minasul se destacam pela qualidade do café produ-
zido em suas fazendas. O Grupo CBI Agropecuaria venceu na Categoria
Nacional no 26° Prémio Ernesto llly e ira participar do 2° Prémio Internacio-
nal Ermesto llly, a ser realizado em New York, nos EUA. Para alcancar a vito-
ria, o Grupo CBI concorreu com outros 39 cafeicultores. Arrebanhou o pri-
meiro lugar na Categoria Regional — Chapada de Minas e, assim, participou
da Categoria Nacional e conquistou a premiacdo junto com outros dois
produtores. Ja o cooperado Ney José Alves Filho faturou o vice-campeo-
nato na Categoria das Matas de Minas.

Importante ressaltar que o café vencedor foi descoberto pelo Departa-
mento de Cafés Especiais e Diferenciados da Minasul, num trabalho que
vem ganhando destaque na cooperativa.

Ruggero Pisa Simonini Spada, diretor comercial do Grupo CBI, disse que
"estar entre os trés campedes nacionais do 26° Prémio Emesto llly foi o re-
sultado de todos os esforcos e dedicacao do ano de safra passado”. O ad-
ministrador de empresas do Grupo CBI, Edison Soares da Costa, conheci-
do por todos como Barao, e responsavel pela cultura do café, se sente
“muito honrado e realizado com a certeza de um objetivo alcancado”. Em
entrevistas exclusivas a Revista Minasul, o diretor e o administrador falam
mais sobre a premiacao e a producao de café especial do Grupo CBI.

O Prémio Ernesto llly de Qualidade do Café para Espresso € um evento tra-
dicional que valoriza a producao de cafés de qualidade no Brasil. Na cate-
goria regional, dois cafeicultores foram premiados em cada um dos 10 es-
tados ou regioes: Espirito Santo; Minas Gerais (subdividido em Cerrado Mi-
neiro, Chapada de Minas, Matas de Minas e Sul de Minas); regiao Centro-
-Oeste, regiao Norte/Nordeste; regiao Sul; Rio de Janeiro e Sao Paulo. Ja
na categoria nacional, foram trés vencedores dos 40 produtores finalistas.

O Grupo CBI vem se destacando na producao de café especial na regiao
Chapada de Minas. Em 2016, obteve o primeiro lugar na Categoria Cereja
Descascado no 13° Concurso de Qualidade dos Cafés de Minas Gerais,

romovido pela Emater-MG, Seapa-MG, Ufla e a Faepe. Neste concurso,
oram 1853 amostras inscritas e 24 classificadas para a final.

Grupo CBI

A CBI Agropecudria € uma empresa italo-brasileira fundada em 1971. Con-
trolada pelo Grupo Italiano Compagnia Bresciana Investimenti S.p.A., a sua
unidade operacional estd em Minas Novas e a sua sede administrativa na
cidade vizinha de Capelinha. Com mais de 40 anos de atividades, a CBI
Agropecudria trabalha, além da cafeicultura, com silvicultura e pecuaria.
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Entrevista com

Edison Soares da Costa

O BARAQ, ADMINISTRADOR DE EMPRESAS
DO GRUPO CBI E RESPONSAVEL PELA
PRODUCAQO DE CAFE DA FAZENDA TECAD

RM: Como administrador de café do Grupo CBI,
como o senhor se sente com essa premiacao?
Barao: Muito honrado e realizado com a certeza de
um objetivo alcancado. Sou muito grato ao grupo CBI
por me dar esta oportunidade de desempenhar o
meu trabalho, da maneira que sempre foi, com muita
humildade e dedicacao, chegando o mais préximo
possivel da perfeicao e, com isso, estar sempre entre
os melhores.

RM: Quais sao os principais cuidados que se deve
ter com a lavoura para obter um grao de qualida-
de?

Barao: Manté-las em sintonia com as trés operacoes,
de acordo com as orientagdes agrondmicas: pulveri-
zagao, adubagao e irrigacdo. A adubacao deve ser ba-
lanceada de acordo com a analise de solo; a pulveriza-
cao de acordo com a analise foliar e infestagoes de
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pragas e doencas, e um bom manejo de campo e pra-
ticas culturais. Priorizando sempre por produtos de
rétulo azul e verde como pede a certificacdo e, assim,
respeitando o meio ambiente, e a irrigacao de acordo
com a necessidade de nossa regiao e fazendo sempre
o manejo do mato como auxilio, pois tivemos em
2016, na Fazenda Tecad, um indice pluviométrico de
940 milimetros.

RM: Quais sao os atributos que ajudam o grupo
CBI a produzir um café de qualidade?

Bar3do: O respeito pelo meio ambiente, o aperfeicoa-
mento das maquinas agricolas, o investimento em tec-
nologia de ponta e a busca constante de informacoes
e conhecimentos permitem a producao de café de
qualidade. Acredito que funcionarios capacitados,
através treinamentos como o do Senar, com liberdade
para desenvolver suas ideias e uniao como familia, sao
um dos requisitos para se alcancar um prémio de pres-
tigio como o da llly. Como administrador penso que,
para obter sucesso no trabalho, é preciso ter uma
equipe de funcionérios unidos e capacitados num
mesmo objetivo. E importante respeitar o meio am-
biente, buscar a sustentabilidade, treinar os funciona-
rios e acreditar no potencial. Eu, como exemplo, tra-
balhei de 1999 a 2003 como responsavel da irrigacao,
quando surgiu a oportunidade de ser administrador e
colocar em prética os treinamentos recebidos de pro-
fessores renomados como Odilon Aguiar e Flavio
Boren.
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Entrevista com

Ruggero Pisa Simonini Spada
DIRETOR COMERCIAL DO GRUPO CBI




RM: Ha quanto tempo o Grupo CBI trabalha com café?
Rugero: A historia da Fazenda Tecad com o café comecou
na década de 70, quando o meu avd, Dott. Antonio Bene-
detto Spada, italiano, em visita ao Brasil, viu na regiao uma
grande oportunidade de investimento na area de produ-
cao de café.

RM: E especificadamente com o café especial, quando o
Grupo CBI resolveu investir nessa area?

Rugero: Em junho de 2004. Percebemos que a qualidade
do café é extremamente importante pois € consumido no
mundo inteiro e os clientes estdo ficando cada vez mais
exigentes com relacdo a qualidade. Por esses motivos,
produzir um café de qualidade tornou-se um diferencial, &
uma maneira de elevar a consideracao do café produzido
no Brasil e ajudar o Pais a enfrentar, da melhor forma, o
mercado internacional. Além disso, hoje sempre se busca
qualidade e proveniéncia, tanto nos alimentos quantos
nas bebidas.

RM: Quais sao os atributos que ajudam o Grupo CBI a
produzir um café de qualidade?

Rugero: A qualidade da terra, os funcionarios bem treina-
dos, os investimentos em tecnologia, a continua busca por
variedade de mudas com alto rendimento sao os princi-
pais atributos da nossa producao de qualidade. A presen-
ca direta minha e do meu irmao Tancredi a frente dos ne-
gocios, acompanhando todos os processos, também
ajudou no ganho do 26° Prémio Ernesto illy Café.

RM: Qual é o sentimento do Grupo CBl em relagao a essa
conquista?

Rugero: Estar entre os trés campedes nacionais do 26°
Prémio Ernesto llly foi o resultado de todos os esforcos e
dedicagao do ano de safra passado. E o reconhecimento
ao nosso trabalho e, mais importante ainda, paratoda a a
e%ipe envolvida no dia dia, desde o administrador até os
safristas. Este prémio vai nos dar a possibilidade de com-
petir com os maiores produtores de cafés especiais, mas,
0 mais importante é que deu visibilidade aos cafés da
regidgo de Chapada de Minas, elevando a regiao a um
novo patamar.

RM: Quais sao as expectativas em relagao a premiacao in-
ternacional?

Rugero: Estar entre os trés campedes nacionais da llly ja é
motivo de grande satisfacdo. Sem duvida, seria uma honra
ganhar o 2° Prémio Internacional Ernesto llly.

RM: Existem novos projetos em relacao ao café especial?
Rugero: A cafeicultura esta ganhanjg cada dia muita im-
portancia, pois o volume de produgao esta diminuindo e a
falta de chuva esta dificultando os produtores, mas, por
outro lado, o consumo mundial esta crescendo. Por acre-
ditar em um futuro préspero, temos o projeto de ampliar
a area de café de 150 hectares para 500 hectares nos pré-
ximos dez anos.
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Solucdes BASF
para o café.

(0800 0192 500
[ ] facebook.com/BASF.AgroBrasil
www.agro.basf.com.br

AQUI SEU
CAFE TEM
MAIS VALOR.

simples e rentavel, através da troca
vocé tera acesso a um portfolio

diretamente no ganho
de produtividade e na
qualidade do seu café.

Aproveite esta oportunidade de
elevar a qualidade da sua lavoura.
Consulte um de nossos
canais de venda.




29Feira de Negocios
Cocatrel Minasul - Fecom
movimenta RS 20 milhoes

VALOR ALCANCA OBJETIVO DOS REALIZADORES

Com a participacdo de empresas de varios seg-
mentos do agronegdcio, ao todo 62 expositores,
a segunda edicao da Feira de Negdcios Cocatrel
Minasul — Fecom, em trés dias de evento, alcan-

ou o volume de negdcios na ordem de R$ 20 mi-
Ihdes. No total, cinco mil pessoas, entre coopera-
dos, agricultores, técnicos agricolas, pesquisado-
res, representantes comerciais, empresarios e
demais envolvidos com o agronegécio, estiveram
na Fecom.

“Essa feira foi muito positiva para a Pinhalense,
pois tivemos varios negdcios efetuados e muitos
a serem fechados futuramente. A Fecom teve
uma boa procura comercial”, comenta Claudio
José de Souza Nogueira, coordenador comercial
da Pinhalense. Marco Antonio de Oliveira, repre-
sentante da Kamag, também ficou satisfeito com
os resultados. “Foi muito boa a participacao da
Kamagq na 2* Fecom, pois nosso estande foi bem
visitado e fizemos muitos negocios. Esse tipo de
acao é muito valida, pois a gente tem que mostrar
pessoalmente os nossos equipamentos e nada
como um evento desse porte para fazermos

"

ISSO .

Com a presenca de todos os revendedores co-
merciais das Unidades da Cocatrel e da Minasul, a
Fecom ofereceu a seus cooperados negocios
com condigoes exclusivas. O evento também
contou com as parcerias da Cooperbom - Coope-
rativa Mista dos Produtores Rurais de Bom Suces-
so, Cocarive — Cooperativa Regional dos Cafeicul-
tores do Vale do Rio Verde, Coopervass — Coope-
rativa Agropecuaria do Vale do Sapucai, e Coo-
perrita — Cooperativa Regional Agropecuaria de
Santa Rita do Sapucai, que tiveram espaco para
fazer negdcios com seus cooperados e, assim,
ampliar ainda mais os beneficios aos produtores
da regiao sul mineira.

Realizada pela Cooperativa dos Cafeicultores da
Zona de Trés Pontas — Cocatrel, e Cooperativa
dos Cafeicultores da Zona de Varginha - Minasul,
a 2° Fecom teve como patrocinadora oficial a
Unimed Trés Pontas e patrocinador Premium o
Grupo Montesanto Tavares.
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Expositores na 29 Fecom:
parcerias que garantiram
o sucesso do evento

A 27 Feira de Negdcios Cocatrel Minasul alcangou o sucesso de publico e vendas com a presenca dos
mais de 60 expositores que participaram do evento. Agradecemos a parceria e esperamos que 0s
lagos se fortalecam cada vez mais.

Adama Agrimaxi Agrobras Agromotors Agrotopus

-

Agrotopus Agrotopus Agrotopus Agrotopus
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Pinhalense

Terra Café LS Tractor Terra de Cultivo

Yara Yoorin

Unimed VTL




Cooperbom, Cooperrita,

Cocarive e Coopervass
PARCERIA CONSOLIDADA

A Minasul, este ano, completou 59 anos e, a cada década, se faz mais presente na
regido sul mineira. Com uma administracdo moderna e eficiente, e sempre disposta a
novos desafios para o seu desenvolvimento constante, sabe que o cooperativismo
deve ir além da relagado Minasul e seus cooperados. Por acreditar nessa filosofia,
fechou parcerias com outras cooperativas da regiao para levar os beneficios a um
maior numero de produtores de café.

Assim, na 2* Fecom, a Cooperbom - Cooperativa Mista dos Produtores Rurais de
Bom Sucesso, a Cocarive — Cooperativa Regional dos Cafeicultores do Vale do Rio
Verde, a Coopervass — Cooperativa Agropecuaria do Vale do Sapucai, e a Cooperrita
— Cooperativa Regional Agropecuaria de Santa Rita do Sapucai, também tiveram a
oportunidade de oferecer negdcios exclusivos aos seus cooperados.

" A parceria da Cooperbom na 2° FECOM foi uma excelente oportunidade de realiza-
cao de negocios para nossos cooperados. Os que participaram tiveram oportunida-
de e realizaram boas negociacoes, principalmente em barter. Creio que foi o marco
inicial para o fortalecimento de uma parceria duradoura junto com a Minasul/Coca-
trel, e demais cooperativas participantes, para a realizacao de novos negdcios”, co-
menta Hugo Andrade Resende, Diretor Administrativo da Cooperbom.

"A parceria da Cocarive com a FECOM fortaleceu os lacos entre as cooperativas e
proporcionou aos nossos cooperados oportunidades de adquirir maquinas, imple-
mentos e insumos com melhores precos e facilidades de pagamento. A Feira contou
uma excelente infraestrutura e organizagdo. A unido sempre foi premissa da filosofia
cooperativista, @ com esta iniciativa tanto a Cocarive quanto todas as Cooperativas
envolvidas consolidam sobremaneira os ideais dos pioneiros de Rochdale e que es-
peramos seja proficua e duradoura”, diz Elton Douglas Soares Souza, Supervisor Ad-
ministrativo da Cocarive.

COOPERBOM

COCANRIVE

REGICNAL DOS
DO VALE DO RIO VERDE

M

COOPERVASS

aconteceu
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Barter

MODALIDADE DE NEGOCIOS GANHA FORCA NA 22 FECOM

O sistema barter superou todas as expectativas na 2* Fecom. Essa modalidade foi responsavel por mais
de 90% das vendas da Minasul durante a feira, de acordo com o departamento comercial da cooperativa.
Durante a Fecom, os cooperados puderam fazer negociacoes nesse sistema em até trés anos, que pro-
porciona uma condicao favoravel e sustentavel ao produtor de café, pois garante seu custo de producao
em sacas de café.

A principal vantagem do barter é fixar o preco do café a um valor acima do mercado presente e entregar
a quantidade de sacas travadas no vencimento do contrato, que, dependendo do produto, pode ser fi-
nanciado em até trés anos. Para a Minasul, essa modalidade de negdcios € uma tendéncia que veio para
ficar. Em 2016, por exemplo, o Barter representou 20% das vendas da cooperativa.

VANTAGENS DO BARTER

Palavra de origem inglesa, barter significa permutar. No agronegécio, € a troca de insumos para producao
agricola adquiridos, normalmente, antes do plantio, para utilizagdo na propria producao agricola, como
pagamento a ser realizado dep0|s da colheita. A moeda de troca, nesse caso, é parte do produto colhido.
Ao contrario do que muitos podem achar, ndo € uma negociagao simples, como troca ou escambo. Exis-
tem operagoes complexas e bem aparelhadas para se chegar aos valores do Barter. Essa modalidade
surgiu no Brasil nos anos 90 e, atualmente, tem sido muito procurada pelos produtores em funcao da se-
guranca negocial e da protecao contra oscilagdes cambiais ou de preco das commodities agricolas produ-
zidas e previamente negociadas. Um dos grandes diferenciais das operagdes envolvendo barter é o trava-
mento de precos (hedge), estratégia de negociacdo que garante a margem de lucro para todos os envol-
vidos.

Entre os beneficios e vantagens do barter, destacam-se:

- Seguranca: protecao contra as oscilagoes de preco dos produtos agricolas a ser produzidos e entregues.
- Liquidez: como o financiamento ocorre desde a compra dos insumos até a entrega dos graos, o agricul-
tor ndo se preocupa com o refinanciamento de capital de giro.

- Cambio: o financiamento é realizado na mesma moeda do recebimento da producao agricola. Com isso,
independente da oscilacao do cambio ou do preco da commoditie negociada, durante todo o prazo
entre o plantio e a safra, o agricultor recebera o seu lucro pré-determinado.

- Taxa de juros: a operacao e travada desde o inicio. Assim, mesmo que haja aumento nos juros, o agricul-
tor nao tera que pagar pelo aumento de nova taxa.




NOVA OPCAO EM TRATORES
PARA OS COOPERADOS

3 ANOS

_ DE GARANTIA
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A Minasul — Cooperativa dos Cafeicultores da Zona de
Varginha, acaba de ampliar seu leque de negdcios e
oferece mais uma 6tima op¢ao aos seus associados. A
cooperativa, agora, € um concessionario autorizado
da Mahindra, marca multinacional de tratores, com
sede brasileira na cidade de Dois Irmaos, no Rio
Grande do Sul.

De acordo com Luiz Guilherme Almino Francisco, co-
ordenador comercial da Mahindra no Brasil, a coope-
rativa tornou-se uma grande oportunidade de nego-
cios para a marca, pois as duas empresas tém em
comum a busca pelo desenvolvimento constante. “O
potencial, a credibilidade e a estrutura da Minasul
foram fatores fundamentais para que a Mahindra fe-
chasse a parceria com a cooperativa”, diz Guilherme.
Com esse concessionario em Varginha, a Mahindra
espera atender 50% do mercado mineiro e a Minasul
sera o grande parceiro dos produtores da regiao.

As maquinas sao extremamente robustas, com alta
durabilidade, economia de combustivel, muita forca,
capacidade de operacao e baixo custo de manuten-
cao. "Além de todas estas qualidades, os tratores da
série 8000 se enquadram nas linhas de financiamento
mais vantajosas Eara o agricultor, como o Mais Alimen-
tos”, ressalta Jak Torretta Jr, Diretor Geral de Opera-
coes.

MAHINDRA 8000 .,
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O Mahindra Minasul oferece todos os tipos de crédito
para aquisicao das maquinas, como o Mais Alimentos,
o Moderfrota e o Investe Agro, além da principal ferra-
menta do cafeicultor, o Barter, que esta sendo realiza-
do em até trés anos.

GARANTIA DE TRES ANOS

Aliada as diversas alternativas de financiamento, a
Mahindra foi pioneira no mercado brasileiro de trato-
res com o lancamento da garantia de trés anos para
todas as suas maquinas. No primeiro ano de uso (ou
1.500 horas), o cliente tem garantia total do trator
(motor, transmissao e diferencial traseiro). Nos 2 anos
seguintes (ou 2.200 horas), o agricultor conta com a
garantia estendida de transmissao e diferencial trasei-
ro. “E a comprovacao da confianca que a Mahindra
tem no produto que ela esta entregando para o agri-
cultor”, afirma Jak Torretta Jr.

O concessionario Mahindra Minasul ja esta em funcio-
namento com 100% de capacidade para a comerciali-
zagao e a manutencao dos tratores. Para saber mais,
entre em contato pelo telefone (35) 3219 6901.

Jak Torreta Jr.,, Diretor Geral de Operagdes da Mahindra
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MAHINDRA: COLHENDO HIS-
TORIAS DE SUCESSO HA MAIS
DE 70 ANOS

A Mahindra, fabricante nimero
um em vendas de tratores, come-
¢ou sua operacao em 1945, como
uma empresa de ago em Mum-
bai/India. Dois anos depois entrou
no mercado automotivo com um
icone mundial, o Jeep Willys.
Com o rapido crescimento, a ex-
pansao para outros setores da in-
dustria se deu de maneira natural:
aeroespacial, agronegocio, auto-
motivo, componentes, equipa-
mentos de construcdo, servicos
de consultoria, defesa, energia, fi-
nancas e seguros, equipamento
industrial, tecnologia da informa-
cao, lazer, logistica, imobiliario e
varejo.

Mesmo com a diversidade, a
Mahindra consegue proporcionar
ao cliente seguranca e qualidade,
independente do segmento.
Com o tempo, a marca se consoli-
dou baseada em trés pilares: pro-
dutos, servicos e possibilidades.
S6 nas quatro fabricas da India,
por exemplo, a Mahindra comer-
cializa cerca de 250 mil tratores/a-
no e, em 2013, comercializou dois
milhdes de tratores em todo o
mundo.
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aconteceu

MINASUL COMEMORA COM COLABORADORES
DESENVOLVIMENTO APRESENTADO EM 2016

Apesar de 2016 ter sido um ano marcado por fortes
crises econémica e politica, a Minasul se destacou no
segmento agricola. Marcou posicdo com excelentes
resultados, conquistados com muita dedicagao, com-

rometimento, agilidade e eficiéncia de todos os cola-
goradores da cooperativa, que se dedicaram a alcan-
car as metas propostas pela diretoria da Minasul e aju-
daram no desenvolvimento da cooperativa.

Com as finalidades alcancadas, chegou o momento de
agradecer. Em uma noite intitulada “Profissionais de
Ouro”, a Minasul reuniu todos os colaboradores para
um jantar. Com os agradecimentos realizados, a direto-
ria apresentou as metas 2017 e o Programa de Bonifi-
cacao, que sera implementado ainda este ano. Esse
programa vale para todos os setores da Minasul, e con-
siste em bonificar os colaboradores que alcangarem os
objetivos da cooperativa com base em trés pilares:
metas corporativas, metas individuais e avaliacoes se-
mestrais.

As surpresas da noite ndo pararam por ai. Em reconhe-
cimento ao comprometimento, esforco e dedicacao, a
Minasul sorteou, entre todos os colaboradores, nove
viagens para Buenos Aires. Com data definida, os

randes sorteados embarcam para a Argentina dia 11
ge maio, para uma grande aventura cultural com los
hermanos.

ADMINISTRATIVO
Beatriz Figueiredo Alves
José Inacio Ferreira Neto
Dénio Vieira Soares

CAFE

Marcelo Donizeti Concérdia
Vinicius Gongalves Santos Silva
Bethania Ellen Aguiar Godinho

CONSUMO

Ricardo Rodrigues Pereira
Gilmar do Bomfim

Rafael Maciel Silva
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Dias de Campos
Minasul/Adama

em Eloi Mendes e
Carmoda Cachoeira

A Adama, empresa de fungicidas, = a0
acaricida, herbicida, inseticida e fer- '
tilizantes, ofereceu a cooperados
Minasul dois Dias de Campo que
foram realizados nos dias 17 e 23 de
marco, em Carmo da Cachoeira e
El6i Mendes, respectivamente. A fa-
zenda Sao Judas Tadeu, do coope-
rado Hélvio Reis Naves, recebeu o
Dia de Campo Minasul Adama em
Carmo da Cachoeira. Em Eloi
Mendes, o evento foi realizado na
fazenda Santana, de propriedade
do cooperado José Osmar Biscaro.

S
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Os produtores puderam conferir o
Sistema Integrado de Manejo para
café (SIM Café) da Adama, compos-
to pelos produtos Azimut, Pratico e
Guapo. Essa ferramenta atua no
combate a pragas e doencas nas
principais fases do café, e proporcio-
na mais qualidade e produtividade
ao cafeeiro.

O Programa Café com TV esteve
em El6i Mendes para mostrar a par-
ceria Minasul e Adama e a tecnolo-
gia da empresa para o controle de
pragas e doencas dos cafezais.



Em busca de novos
mercados, Minasul
participa de feiras
internacionais

Em janeiro deste ano, a Minasul fez a primeira ex-
portacao de cafés 100% especiais para a Ucrania,
no leste Europeu (300 sacas de 60 kg). Os cafés
especiais ja representam negociacoes, também,
com a Coreia do Sul e a Inglaterra. E em busca de
uma maior proje¢ao aos cafés especiais Minasul, a
cooperativa, este ano, participa de varias feiras in-
ternacionais do setor.

Sfique sabendo

A primeira delas foi a Hotelex Shanghai 2017, rea-
lizada entre os dias 28 e 31 de marco, na China.
Representantes da Minasul conheceram melhor o
mercado chinés e fizeram contatos com possiveis
clientes através da BSCA (Brazil Specialty Coffee
Association).

Principal feira do setor hoteleiro na China, o Hote-
lex Shanghai aconteceu no Shanghai New Inter-
national Expo Center. Apesar de nao se tratar de
uma feira exclusiva do setor cafeeiro, a cada ano,
o evento tem atraido mais players e centralizado
as negociacdes de um mercado em grande ex-
pansao no pais. A participacdo da Minasul no
evento foi realizada, prmcupa‘imente através da
BSCA, ecoma reahzat;ao de degustacoes perma-
nente de cafés nacionais e sessoes de cuppings
complementares.

Além disso, os representantes Minasul fizeram vi-
sitas a empresas chinesas, bem como ao Coffee
Exchange, uma éarea de cafés que possui um
espaco reservado ao Brasil e construida no Shan-
ghai Free Trade Zone (uma zona franca chinesa).
Qutras feiras internacionais ja estdo agendadas
nos Estados Unidos, na Hungria, em Toquio e na
Coreia do Sul. Confira abaixo.

SCAA 2017 Seattle - Estados Unidos 20a 23 de Abril
SCAE 2017 Budapeste - Hungria Junho

SCAJ 2017 Toquio - Japao Setembro
Café Show Seul - Coreia do Sull Novembro
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Comembalagem
exclusiva, cafes

especiais sao
exportados
paraa Europa

No final de marco, a Minasul realizou o seu primei-
ro carregamento de cafés especiais com embala-
gens especialmente desenvolvidas para o trans-
porte desses produtos. A primeira leva, com lotes
de cafés premiados de tres cooperados Minasul,
tem um total de 294 sacas de 30 kg cada, e foram
enviadas para a Inglaterra. De 13, os lotes partem
para o comprador — uma torrefacao — da Escécia.

Com o inicio das exportacoes de cafés especiais, a
Minasul se preocupou em atender a demanda
ndo somente com graos de qualidade, mas
também com o envio, de forma que o produto
nao perca suas propriedades ao chegar ao desti-
natario final. Dessa forma, a empresa Klabin, maior
produtora de papeis do Brasil, foi acionada para
fornecer a Minasul uma embalagem elaborada es-
pecialmente para café especial.

Fabricada com papel extensivel de alta resisténcia,
a embalagem protege contra a luminosidade, é
hermético e conta com o sistema Easy Open, que
facilita a abertura e a armazenagem pelo cliente
final, preservando o produto por mais tempo e de
forma adequada. “Focamos no desenvolvimento
de um saco de papel com alta resisténcia, sequ-
ranca e qualidade, capaz de agregar valor ao pro-
duto ensacado”, comenta Douglas Dalmasi, dire-
tor de Sacos Industriais da Klabin.

A embalagem especial € uma novidade lancada
no mercado ha pouco mais de um ano. O projeto
de desenvolvimento foi realizado a partir de con-
vénio firmado entre a Kablin, a Universidade Fe-
deral de Lavras (UFLA), a Associacao Brasileira de
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Cafés Especiais (BSCA), a Agéncia Brasileira de
Promogdes de Exportacoes e Investimentos
(Apex Brasil) e a Videplast Industria de Embala-
gens.

Coordenada pelo professor Flavio Meira Borém,
do Departamento de Engenharia da UFLA, a pes-
quisa, intitulada Desenvolvimento de Embalagens
e Métodos de Armazenamento para Cafés Espe-
ciais, segue com a andlise das caracteristicas de
cafés especiais durante todo o processo de fabri-
cacao: ensacamento, periodo de estocagem, ex-
portacdo, armazenamento e consumo no pais de
destino. “O estudo ainda estd em fase de finaliza-
¢do, mas os resultados dos testes ja mostram que
a embalagem para café da Klabin preserva as ca-
racteristicas originais do produto por mais
tempo”, afirma Dalmasi.

Specialty Coffees
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um ano de grandes

conquistas para a Minasul
E EM 2017, A COOPERATIVA JA AMPLIA PRESENCA NA REGIAO

Os ndmeros de 2016 foram surpreendentes: 2.650 cooperados ativos e que entregaram café; os armazéns da Mina-
sul receberam 1,2 milhdo de sacas; e o faturamento comercial alcancou R$ 105 milhdes. A diretoria atribui esses nu-
meros positivos ao foco na adequacéo de novos processos, que tornou viavel as melhorias implantadas na recepcéo,
classificagdo e comercializagdo do café.

Sique sabendo

Entre as conquistas de 2016, ressalta-se as parcerias com outras cooperativas, que foram de grande relevancia. A Co-
operativa dos Cafeicultores da Zona de Trés Pontas — Cocatrel, a Cocarive — Cooperativa Regional dos Cafeicultores
do Vale do Rio Verde, a Coopervass — Cooperativa Agropecuéria do Vale do Sapucai, e a Cooperrita — Cooperativa
Regional Agropecuéria de Santa Rita do Sapucai se tornaram parceiros de peso da Minasul e, juntas, estdo desbra-
vando novos caminhos para o desenvolvimento e o apoio ao homem do campo.

Qutros pontos também se destacam, como a implantacio de Venda Imediata, as adequacdes na Politica de Crédito,
aimplantacdo de Armazéns Gerais, a ativacdo da Mesa de Operacdes e a primeira exportacdo direta da Minasul.

Todas essas atividades foram realizadas em sincronia. O planejamento se deu com metas a serem cumpridas e
prazos para a execucao de cada uma delas. O resultado foi a evolugao da Minasul, e mostra que os desafios propos-
tos podem ser alcancados com foco, eficiéncia, qualidade e eficiéncia.

PRESENCA AMPLIADA

Em continuidade ao projeto de 2016, outras metas ja fazem parte de 2017, sempre como foco o desenvolvimento
crescente da cooperativa. Um dos projetos deste ano é a ampliagao das suas areas de atuagao para aumentar o
volume de cafés recebidos e o faturamento comercial. De acordo com a diretoria, a Minasul ja comeca a operar em
cidades do Circuito das Aguas, Alto Rio Grande e Campo das Vertentes.

Nestas regioes, ja foram feitas as contratacoes de Técnicos Agricolas para atender os cooperados em suas deman-
das técnicas. Em breve, havera a ampliacdo com a construcdo de Armazéns de Café e a oferta de produtos através
de lojas fisicas. O plano de expansao da Minasul é claro: a cooperativa quer estar cada vez mais proxima de seus coo-
perados e oferecer produtos e servicos com qualidade, eficiéncia e agilidade e, assim, ajudar no crescimento de

todos.
Reestruturagdo "
= " = Prémio
de Venda Futura Reestruturagdo de Ativagio da “DESTAQUE DO AND"
e Barter Classificagdo (2 niveis) Usina (Complexo) para Minasul
° ° ° °
x S o
Implantagio de Adﬁ‘f"a;"es ”:I 12 Feira de Nlegoclus
Venda Imediata Politica de Crédito Cocatrel / Minasul
o [} [
Reforma
Divulgagdo armazém
Resultado da Implantagio Movo Contratagio Assinatura
Pesquisa de Planode Planode 60 Depésitode Organograma doNovoERP  de NDA
Qualidade 100 dias dias Fertilizantes  da Minasul e Automaglo  com LDC
° ° ° ° o ° °
mar/16 abr/16 julf1e jul/16 julf16 out/16 out/16

Il[:_..-.)I‘ JI(ﬁ)II II(O:].I |l£f_6}-| Il[@.l JI@]II rl(:-.._:lm |n£f_‘:}-: II(ﬁ)IL :I |-(:i)-| |-©I: JI(ﬁ)II JI(Q].I | —

mal.l’}.é ahl,f].ﬁ. abr!lS. jun!ls. jul.fls. ]nl,{lﬁ. ago}iﬁ. ou!fls mw.f!i
Assembleia Posse Parceria com Adequagio 17 Ediglo Redesenho  Reforma Sede Parceria com Compartihamento
EleigBes Compromisso Coopercafem de Pesscal da Revista de Processos Coopasv de informagBes
assumido Minasul {Guatro Cossultoris) ¢ estratégias
com outras
cooperativas
° ° L]
Otimizagio de Ativagio da Mesa Aprovagdo parceria
recebimento de café de Oparagh )
{extensio de hordrio) € Uperagdes Cocatrel - Minasul
maif16
° ° ° [} ' |
Implantagdo Sistematica Implantagdo de 12 Exportagio MINASUL

de Metas Individuais Armazéns Gerais (Taximetro) direta Minasul



No comeco de 2017, a Minasul realizou uma parceria de peso com a TV Alterosa Sul e Sudoeste de Minas, mais
especificamente com o programa desenvolvido pelo departamento jornalistico da emissora, o Café com TV.
Em 10 anos de programa, o Café com TV sempre divulgou o principal produto agricola da regido e esclareceu
ddvidas dos produtores em relacéo ao cultivo, utilizagio e comercializacido do produto.

Como uma das maiores e mais importantes cooperativas do sul de Minas e comprometida com o desenvolvi-
mento e a proximidade com seus cooperados, a Minasul se aliou a um parceiro estratégico para repassar infor-
macoes relevantes do setor cafeeiro.

fique saoendo

Sobre a parceria com a Minasul, Leo Andrade, gerente comercial da TV Alterosa Sul e Sudoeste de Minas, ex-
plica que “buscamos levar aos nossos clientes e parceiros uma comunicagao diferenciada, uma entrega de con-
teddo em que o cliente possa, dentro da sua demanda, apresentar seus produtos, beneficios, expor seus even-
tos e entregar de uma forma clara e transparente uma comunicacdo amigavel com o cliente. Aqui, na TV Altero-
sa, chamamos isso de personalizacdo de midia. Cada anunciante tem uma forma de se comunicar com seu
cliente. Ter a Minasul como parceira € mais um grande case de sucesso para nés”.

O editor responsavel pelo departamento jornalistico da emissora, Guilherme Garcia, destaca que “em 10 anos
de Café com TV e mais de 500 edicSes, o jornalismo da TV Alterosa levou para as fazendas uma ferramenta fun-
damental: a informac&o. Focar no produtor rural e na comunidade que depende do agronegécio é um dos mo-
tivos que fazem o programa ser referéncia estadual. Ter como parceira uma cooperativa como a Minasul € unir
forcas para contribuir para um publico em comum, tendo, é claro, objetivos também semelhantes: estimular a
economia regional, a renda das familias, o bem-estar social e o meio ambiente”.

O programa Café com TV é veiculado todos os domingos, as ¢h 30. Para quem nao conseguir assistir no final
de semana, o programa é reprisado todas as tercas, as 11h. Acompanhe e fique sempre por dentro das novida-
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Minasul lanca
Programa de Marketing 2017

Em marco, a Minasul fez o lancamento do Programa de Marketing do ano de 2017. O objetivo é propor-
cionar maior eficiéncia no acesso ao mercado. Para maximizar a presenca da cooperativa e aumentar o
valor da marca Minasul no mercado do agronegdcio, parceiros e fornecedores da cooperativa foram
convidados a participar do lancamento do Programa de Marketing.

Sique sabendo

Primeiramente, a diretoria Minasul exibiu aos presentes o seu crescimento em 2016, mostrando que a
eficiéncia faz parte de sua gestdo, e que sua meta é sempre o crescimento. Em seguida, o plano de co-
municagao foi exposto aos parceiros e fornecedores, que foram convidados a participar desse projeto. A
diretoria Minasul ndo visa o lucro com esse plano, mas tdo somente aumentar a abrangéncia e a eficacia
da comunicacao com os seus cooperados.

Para alcancar esse objetivo, os fornecedores sao convidados a participar do Pro%rama, para que tenham,
também, a oportunidade de estar mais proximos do mercado agricola e do publico-alvo do setor.
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Sique sabendo

Minasul apresenta
novidades que ajudam
cooperado a melhorar
aproducado

Durante a 2* Fecom, e em parceria com

a Minasul, foi lancada a Estacao Meteo-

rologica Inteligente, um produto voltado

especialmente para a cultura do café.
Segundo Rodrigo Kopp, diretor executi- L—
vo da Business Global, empresa que de-

senvolveu a Fox Minasul, como é deno- O —no
minada a estagdo, ela € uma grande

aliada do produtor, ja que faz 0 monito-

ramento climatico da lavoura de café e

ajuda na tomada de decisoes.

Os dados coletados pela estacao sao
transmitidos por GSM (sinal de celular),
em tempo real, para a plataforma online,

e poderao ser acessados através do . (

computador, tablet e smartphone. Além
das informagoes, a estacao disponibiliza . .
dicas inteligentes para auxiliar o produ- P i
tor nas decisdes mais eficientes para a T AN

sua lavoura. = R

|
||
Como é uma estacdo independente, . [ ‘
funciona com painel solar e bateria inter- = ! {J]
na, o que possibilita posiciona-la em — {
qualquer local da propriedade, j& que Saiba qual acio tomar
nao necessita de energia elétrica. Ficou 9 S

curioso? Nao se inquiete, a Minasul ja baseado em dadog
disponibiliza a Estacdo Meteoroldgica precisos
Inteligente.

||/
]

AGROTOPUS: REVOLUCAO NO AGRONEGOCIO
A agricultura digital chegou para revolucionar o campo. O futuro do agronegdcio ja nao pode
mais ser pensado fora c?esse conceito, que alia procﬁ,ltividade, rentabilidade e sustentabilida-
de. Tecnologias de agricultura de precisao permitem a automacgao no mundo rural, com um
controle muito mais criterioso das operacgoes.

Por isso mesmo, outra novidade apresentada pela Minasul é a Agrotopus, uma ferramenta
tecnoldgica que integra todas as tecnologias da propriedade e facilita o trabalho dos produ-
tores. Esse sistema possibilita o controle e acompanhamento de cada etapa de producao de
café. A solucao é composta por modulos que funcionam de forma independente ou comple-
mentar. O funcionamento da Agrotopus € facil e rapido e pode ser feito pelo smartphone e,
o mais importante, é adaptavel a necessidade de cada produtor.

Com esse sistema, é possivel acompanhar a evolugao das tarefas e a obtencao de resultados
e informagdes que vao ajudar a melhorar a performance do negécio em todas as areas. As
possibilidades oferecidas pelo Agrotopus sao varias.
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FAZENDA CONECTADA

A Agrotopus possibilita que multiplos servigos e
dados de diferentes fornecedores sejam integra-
dos em uma plataforma dnica. Isso significa que
nao importa o modelo ou fabricante dos equipa-
mentos da fazenda. Com essa solucéo inovadora,
o agricultor pode, finalmente, ter acesso as infor-
macoes de forma centralizada, com foco na
gestado dos indicadores de desempenho de pro-
ducao.

Essa integracao permite, inclusive, que uma esta-
¢ao meteoroldgica instalada dentro da proprieda-
de viabilize analises on-line de dados do clima
que serao utilizadas pelo maquinario em campo.
Além disso, imagens georeferenciadas e fotos de
alta resolucao tiradas por drones ou satélites con-
tribuem para um diagnéstico das condigoes da
plantagao.

= Rastreie seu produto
em todas as etapas

até chegar as maos
do consumidor

A MELHOR DECISAO NA PALMA DA MAO
Depois de obter indicadores precisos e informa-
¢oes comparativas de gestao e produtividade, a
solucdo Agrotopus ainda integra todos os dados
— da propria plataforma e de agente externos —
e indica a melhor decisao a ser tomada pelo pro-
dutor. Essa é a primeira vez que o agricultor e o
gerente da fazenda tém, na palma da mao, indi-
cadores analiticos, preventivos e preditivos refe-
rentes as safras. O que era uma necessidade do
produtor, hoje, ja é realidade. O futuro chegou.
Bem-vindo a agricultura digital.

ARMAZEM INTELIGENTE

A Agrotopus otimiza todo o processo de movi-
mentacao das sacas dentro do armazém. Com
um mapa do armazém e os bags identificados
por etiquetas RFID (Radio Frequency Identifica-
tion), o sistema indica ao operador a melhor posi-
¢ao para aquela carga. Dessa forma, as sacas
também s3o rastreadas com facilidade. Tudo isso
garante prazos e a entrega do produto correto
para a comercializagao.

INDUSTRIALIZACAO

A automagdo dos processos de beneficiamento
aumenta a qualidade do produto e elimina des-
perdicios. E a Agrotopus reline todos os dados e
processos em um Unico sistema de gestao ERP
(Enterprise Resource Planning), o que gera uma
série de facilidades para o agricultor. Alem disso,
a solucdo garante a rastreabilidade total do pro-
duto — da origem ao cliente final. Essa &, inclusi-
ve, uma exigéncia, que ainda proporciona certifi-
cagoes e possibilita a entrada em novos merca-
dos.

COMERCIALIZACAO

A Agrotopus abre novos e efetivos canais de co-
municagao entre agricultor, cooperativa e cliente.
Por meio de portais web e aplicativos, o produtor
obtém a informacdo que precisa de maneira sim-
ples, como o acesso a dados do mercado para
andlise do melhor momento de venda do seu
produto, por exemplo. Ainda realiza transagoes,
confere cotacGes e o historico de lotes e vendas.
Também é possivel simular ou contratar financia-
mento agricola de forma totalmente digital. Por
outro lado, a loja online permite que o produtor
tenha catélogo de itens muito mais amplo e con-
veniéncia nos orcamentos e compras, podendo
retirar os produtos localmente ou solicitar a entre-

ga.

S
2
S
S
R

L®




UCOM

USINA COCATREL MINASUL EM FRANCA EXPANSAO

Sique sabendo

A solidificacao da UCOM se encontra a todo vapor. Com a parceria Cocatrel e
Minasul materializada, o momento agora é de colocar toda a estrutura opera-
cional e administrativa em pleno funcionamento. Esse més a UCOM transferiu
suas atividades da Minasul para a sua sede administrativa e comercial, localiza-
da no bairro Santa Luiza, em Varginha.

Na Usina em si, muitas obras estao sendo realizadas e, em abril, sera concluido
o refeitdrio para os colaboradores e inicia-se a expansao do sistema de recebi-
mento de café. Coberturas na area de transportes também estao sendo cons-
truidas, para um melhor aproveitamento do trabalho de carga e descarga.
Com as estruturas operacional e administrativa em pleno funcionamento, uma

g[;unda fase comeca a ser trabalhada com foco nas exportages e na comer-
cializacdo de café.

As areas de Armazéns Gerais e Industrializacao de Café Verde ja estao em ativi-
dades e, junto com as exportacoes e comercio, completam os quatro pilares
de negocios da UCOM — ARMAZENAGEM, REBENEFICIO, COMERCIO E
EXPORTACAO DE CAFE - sempre com o objetwo de agregar valor ao produto
de seus clientes e garantir o retorno dos investimentos de suas proprietéarias.

Importante frisar que, desde o inicio de suas operacoes, a UCOM tem atraido
a atenc@o e o interesse continuo de diversos compradores de café do Brasil e
do exterior. A Usina recebe visitas de representantes nacionais e internacionais
frequentemente, todos interessados em conhecer a capacidade, a estrutura de
operacao e a gestao empresarial da UCOM.
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Ferrugem
do Cafeeiro

A Ferrugem do cafeeiro é a doenca de maior importancia para a
cultura do café, onde, dependendo da intensidade do ataque
pode causar grande desfolha do cafeeiro prejudicando a producao.
A mesma é caracterizada pelo aspecto pulverulento de coloracao
alaranjado causado pela esporulacao do fungo Hemileia vastatrix.
O periodo de infeccao se inicia nos meses de novembro a dezem-
bro e vai até maio, podendo variar de acordo com as condicoes cli-
maticas. Ultimamente a referida doenca tem aparecido em quanti-
dade significativa apds o periodo normal de infeccdo mesmo tendo
sido realizadas as aplicagcdes quimicas de controle, denominando-
-se como ferrugem tardia e que provavelmente se da pela reducao
do efeito fungico e pela suceptibilidade das plantas.

O processo de infecgdo de doencas causadas por patégenos (fun-
gos, bactérias) depende da relagao entre o ambiente, patégeno e
hospedeiro. A ferrugem é causada por um fungo que e favorecido
pela combinacdo de temperaturas mais quentes (20 — 240C) com
umidade elevada, por este fato ndo é comum o aparecimento de
sinais da doenca nos periodos mais secos e que nao ha frequéncia
de chuvas. Fatores como o adensamento de plantio, adubagao de-
sic1ui|ibrada e alta carga de producao deixam a planta mais sucepti-
vel ao fungo. A disseminacdo da doenca se da pelas agdes do
homem e animais, pelos insetos, vento e através das gosticulas de
agua que proporcionam a transmigao de uma planta para outra. De
acordo com o manual de recomendacoes (MATIELLO et al, 2015),
a principio, o fungo causa pequenos pontos claros na face infeior
das folhas do cafeeiro que de acordo com o seu desenvolvimento
aparecera lesdes mais escuras cobertas por esporos pulverulentos.
Na parte superior das folhas ha o aparecimento de lesoes amarela-
das que podem ser confundidas com outras doencas, portanto é
importante o conhecimento das caracteristicas para um diagndsco
correto.

O ataque da ferrugem causa grande desfolha na lavoura que com-
promete a colheita seguinte, mas ha casos em que a ferrugem apa-
rece mais cedo e acaba prejudicando a safra atual. O prejuizo cau-
sado pela doenga sera maior ou menor a depender da intensidade
de infeccao. O controle é realizado com duas formas principais, qui-
mico e genético. O controle quimico pode ser realizado com fungi-
cidas via solo e foliares. Os Fungicidas usados via solo podem ser
aplicados nos meses de outubro a novembro e os foliares (estrobi-
rulinas, triazol, cobre) a partir de novembro, podendo variar de 3 a
4 aplicacoes dependendo da intensidade de ataque. O controle
genético se da pelo uso de variedades tolerantes ou resistentes a
doenca, tais como: Catucai amarelo; catucai vermelho; Icatu;
Acaua; Arara; Travessia, ente outros. O manejo adequado e moni-
toramento continuo é escencial para a prevencao da Ferrugem.
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Vitrine do Campo

apresenta novidades do setor
aos cooperados Minasul

A partir deste ano, a Minasul vai proporcionar a seus cooperados mais uma oportunidade de estar
proximo das novidades do mercado, novas tecnologias e também uma maior proximidade com a co-
operativa. Trata-se do Vitrine do Campo que vai possibilitar ao produtor a viséo real dos resultados
obtidos através das tecnologias que estao sendo lancadas no mercado e ajuda-lo na tomada de deci-
soes.

A eficiéncia é fundamental para se manter no meio agricola, por isso, os Dias de Campo sao ferra-
mentas importantes para os produtores, com a oportunidade de conversar com profissionais capaci-
tados e treinados para esclarecer assuntos que envolvam o agronegadcio. Outro ponto positivo é a re-
ciclagem do conhecimento pratico, ou seja, o produtor recgbe informacao nova, que o faz rever os
seus procedimentos e adaptar uma nova forma de alavancar seu negécio.

Por outro lado, o Vitrine do Campo é a chance para as empresas envolvidas na cadeia do abasteci-
mento e producao agricola apresentarem seus principais produtos, bem como suas caracteristicas e
eficacia. Com essa oportunidade, o projeto ganhou o apoio das empresas Adama, Basf, Bayer, Café
Brasil, FMC, Quimifol, Syngenta e Wiser.

O Vitrine do CamFo espera apresentar ao maior nimero possivel de produtores as novas tecnologias

desenvolvidas pelas empresas parceiras da Minasul, sempre com o objetivo de promover a maximi-
zacdo dos negocios e tornar a cooperativa mais proxima de seus associados. Por isso mesmo, o Vitri-
ne do Campo sera realizado em seis cidades de abrangéncia da Minasul (confira no cronograma
abaixo).

Nos estandes da Minasul, estacoes de pesquisa, setor comercial, agronomos, portfélio, SPA Saide
(com aferimento de pressao) e exposicao dos tratores Mahindra vao estar a disposicao dos produto-
res.

A midia também vai estar presente. A TV Alterosa ira fazer matéria para o Café com TV e a Radio
Minas FM vai fazer cobertura ao vivo em todos as datas programadas. Confira abaixo o cronograma
e planeje-se para mais esse beneficio a sua lavoura. Informacdes sobre o evento podem ser obtidas
pelo teHefone (35) 3219-6913.



Data

12/04/2017

19/04/2017

25/04/2017
27/04/2017

09/05/2017

11/05/2017

Local / Cidade

Sitio Cruz de Moisés
Eléi Mendes

Fazenda Santa Fé
Carmo da Cachoeira

Sitio da Goreti
Coqueiral

Fazenda Tapete Verde
Oliveira

Sitio Mato Grosso
Cambuquira

Sitio Bela Vista
Monsenhor Paulo

vitrinedo

campo

Empresas Parceiras

Adama, Basf, FMC,
Syngenta e Wiser

Basf, Bayer,
Café Brasil, FMC,
Syngenta e Wiser

Adama, Basf, Bayer,
FMC, Syngenta
e Wiser

Adama, Basf, Bayer,
FMC e Quimifol

Basf, FMC,
Syngenta e Wiser

Adama, Basf,
Café Brasil,
Syngenta e Wiser
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Ter um plano de saude sem fins lucrativos e voltado a

manter a saude de seus beneficidarios em excelentes

condicdes é um privilégio para poucos. E esse

privilégio é seu, é de todos os produtores rurais

e seus familiares residentes nas diferentes :

cidades de Minas Gerais e Sdo Paulo. \\
“',‘

Venha conhecer de perto os planos oferecidos

e convide seus amigos produtores rurais para

virem junto.

(35) 3219.6914 »

’
Posto de atendimento do S.P.A. Saude na Minasul: Saude
Rua Jodo Alves de Miranda, s/n ==
Vila Paiva - Varginha/MG ]

ANS - N° 324493
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Dias de Campo 2017
da Fundacdo Procafé
ja estao definidos

Os Dias de Campo da Fundag&o Procafé se tornaram uma fonte confidvel de apresentacado dos resul-
tados da pesquisa cafeeira para toda a cadeia produtiva do setor. Em 2017, a Fundacao Procafé tera
trés Dias de Campo, que serao realizados nas cidades de Boa Esperanca, Varginha e Franca, no
estado de Séo Paulo.

Nos eventos, mais de 50 empresas vao expor seus produtos e servigcos, como novidades em maqui-
nas e implementos agricolas, insumos, software, solucoes para irrigacao, sementes, mudas, andlise de
solos, materiais diversos para uso em geral. Para este ano, a organizacao do evento vai levar as novi-
dades em campo com solucdes tecnoldgicas que contribuam para uma boa producao e redugao de
custos.

Confira o calendario e programe-se para mais essa oportunidade de ficar por dentro das novidades
do setor cafeeiro.

Boa Esperanca

Data: 26 de abil

Horario: 13h

Local: Fazenda Experimental Procafé

Assuntos: correcao de magnésio; época de
podas; organomineral na cafeicultura; e varieda-
des de café.

Franca - SP

Data: 10 de maio

Horario: 8h

Local: Fazenda Experimental de Franca
Assuntos: efeito do pulmao em cafeeiros esquele-
tados sobre o crescimento de ramos laterais;
competicdo de variedades - 37 itens; amostra-
gem de solo, Estacdo de Avisos Fitossanitarios; e
melhoramento genético do cafeeiro no IAC

Var%inha
Data: 31 de maio e 1° de junho

Horério: 8 h (inscricao e formagao de grupos)
Local: Fazenda Experimental Epamig
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Aluga-se dois

Vende-se trator

apartamentos para Ferguso Massey Compra-se de dois a
bty | MommUmel e
- SSewgnasnivied Contatos- Regiao do Sul de
na P;gmrtggeggr;;il:‘a 1 (35)9 88 42 5022 e Minas. Somente mata
q (3599800 3053 com nascente. Prefe-
- gra[c“ie' - o réncia nas pro)l:rma-
ontato: des de Vargi G
. (16) 3376-3200 ' = = eCo‘;E!cl:):
= . (35)988298332
25 hectares de
o B
Compra-se gerador rao. Com rand-\g,arc:qr;a da
monofasico de 12.15a cadwe'l'f'a mG estrada
ra acoplar =
R tor, aue 2 Vargel3 S Faser
Contatos: mucen nanal). .
(35)9 9955 3933 s (?oggato‘ ! F Vegge-se :laz Iev‘lnidn:sem
944 ‘ s ;
(35) 9 8885 (35) 3221 9852 Contato:

\ (11)9 8028 9353
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ATUALIZACAO CADASTRAL

COM MAPEAMENTO
DA PROPRIEDADE

BeneF Icios 2T

cadastro NIOL

Auxilio no Limite

de créedito e bonificacao

Maior agilidade

nos PI'OCGSSOS

Beneficios *

_ D)
Facilidade de contato .
i entre Minasul e cooperado Ma Pea mento @

\ Mapa georreferenciado
§ &5 com talhoes delimitados
§/  COLABOREE X,
§ 7 CONCORRAAUM '
A Su PE R b3 Suporte a laudos
e b i '“ 4 - . .~
i | *z, EMION 4" § : técnicos de previsao de safra

Definicao do potencial

de mercado futuro

Apoio no controle
! v cultural das lavouras

NAO HA CUSTO
PARA O COOPERADQO! - Entreoutros
: lnformaqoesVuwane Loja Varginha

 Contatos: 35 3219-6913 / 35 3219-6938
' .minasul.com.br
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Mahindra
3 ANOS

DE GARANTIA

" Mahindra |

0 TRATOR
MAIS FORTE

Na terra do cafe, ==
nada melhor do que
um trator extraforte.

A fabricante numero 1 do mundo em vendas de tratores chegou
na regiao que € a maior produtora de café do Brasil. Venha ateé a
MINASUL e conheca os tratores ideais para a sua producao.
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mahindrabrasil.com minasul.com.br

. Showroom: Av. Jodo Alves de Miranda, s/n, Vila Paiva
(f) @MahindraBR Varginha/MG + (35)32196901



